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          Цель данной работы - проанализировать и спрогнозировать объем реализации товара в торговом предприятии на примере хозяйственной деятельности ООО «Свита». В работе проанализирован товарооборот предприятия по объему и структуре, а также факторы, повлиявшие на его изменение в течение отчетного года с учетом сезонности. С использованием различных методов спланирован объем продаж на будущий год с распределением по кварталам года и товарным отделам. В заключении работы представлены рекомендации по оптимизации деятельности торгового предприятия.
        

        
          The purpose of this work - analyze and predict the volume of sales of goods by the retailer as an example of economic activity of LLC "Svita". The paper analyzed the enterprise turnover by volume and structure, as well as factors affecting its change during the year, taking into account seasonality. With the use of different methods of planned sales for the next year with a breakdown by quarters of the year and trade departments. Finally, the work provides recommendations for optimizing the activity of trade enterprise.
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