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          Изучение показателей коммерческой деятельности  и разработка мероприятий по улучшению  исследуемых показателей. Объектом исследования работы является розничное торговое предприятие ООО «Лента», расположенное по адресу: г. Санкт-Петербург, Пулковское ш., д. 33. В ходе написания работы были решены следующие задачи: исследована коммерческая деятельность предприятия ООО «Лента»; проведен анализ показателей коммерческой деятельности; на основе проведенных исследований разработаны рекомендации по повышению эффективности коммерческой деятельности предприятия.
        

        
          To study the performance of commercial activity and the development of measures to improve the studied parameters. The object of the research work is the retail trade company LLC "Lenta", located at: St. Petersburg, Pulkovo Shosse 33... In the course of writing the work the following tasks were solved: investigated the commercial activities of the company LLC "Lenta"; analysis of business performance; research-based recommendations on improving the efficiency of business enterprises.
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