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      Аннотация

    
        
          В первом разделе описывается анализ деятельности организации, выявлены слабые, сильные стороны. Проведен сравнительный анализ конкурентов. Выявлены проблемы, сформулированы цели и задачи дальнейшего исследования. Во втором разделе раскрываются теоретические основы повышения эффективности коммерческой деятельности. Третий раздел посвящен разработке мероприятия по повышению эффективности коммерческой деятельности путем создания сайта для увеличения продаж. Разработан план внедрения данного мероприятия. Рассчитана экономическая эффективность от внедрения предлагаемых мероприятий.
        

        
          The work consists of an introduction, three chapters, conclusion.  The first section describes the analysis of the organization, identified weaknesses, strengths. A comparative analysis of competitors. The problems, formulate goals and objectives for further research.  The second section reveals the theoretical basis for improving the efficiency of commercial activities.  The third section is devoted to the development of measures to improve efficiency of businesses by creating a website to increase sales. A plan for the implementation of the event. Economic efficiency of the implementation of the proposed activities.
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