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      Аннотация

    
        
          Тема выпускной квалификационной работы магистра: «Организации продаж на электронных торговых площадках В2В для предприятий нефтегазового комплекса на примере ООО «Газпром ГНП холдинг». Целью исследования является исследование организация продаж на электронных торговых площадках B2B для предприятий нефтегазового комплекса на примере Газпром ГНП холдинг. Задачи исследования: -изучить понятие электронных продаж - выявить особенности электронных продаж на торговых площадках В2В для предприятий нефтегазового сектора - выявить «точки роста» и направления совершенствования комплекса маркетинговых коммуникаций компании Исследование выполнялось на базе ООО «Газпром ГНП холдинг». Объект исследования: продажи ООО «Газпром ГНП холдинг» на электронных торговых площадках B2B для предприятий нефтегазового комплекса. Методы исследования: нарративный (описательный), теоретического анализа и синтеза, сравнения, SWOT-анализа, а также внешнего прямого наблюдения. Основные результаты исследования: -изучено понятие электронных продаж, специфика продвижения в сфере B2B; - выявлены особенности электронных продаж на торговых площадках В2В для предприятий нефтегазового сектора; - продажи на ЭТП в сфере В2В позволит компании ООО «Газпром ГНП холдинг» увеличить эффективность торговой деятельности. Область применения результатов ВКР применение результатов работы в деятельности компании - объекта и возможности масштабирования решения на предприятиях отрасли нефтегазового сектора. Научной новизной исследования является определение теоретическом обосновании, анализе и разработке рекомендаций, направленных на совершенствование организации продаж на электронных торговых площадках В2В ООО «Газпром ГНП холдинг».
        

        
          The title of the master graduate qualification work: «Sales organizations on B2B electronic trading platforms for oil and gas complex enterprises using Gazprom GNP holding LLC as an example». The aim of the study is to study the organization of sales on B2B electronic trading platforms for oil and gas complex enterprises on the example of Gazprom GNP Holding. Research tasks: - research the concept of electronic sales - Identify the features of electronic sales on B2B trading platforms for oil and gas companies - to identify "growth points" and directions for improving the complex of marketing communications of the company The study was carried out on the basis of Gazprom GNP holding LLC. Subject of study: sales of Gazprom GNP Holding on B2B electronic trading platforms for oil and gas complex enterprises. Research methods: narrative (descriptive), theoretical analysis and synthesis, comparison, SWOT-analysis, as well as external direct observation. The main results of the study: - studied the concept of electronic sales, specifics of promotion in the B2B sphere; - features of electronic sales on B2B trading platforms for oil and gas sector enterprises were revealed; - B2B electronic sales will allow Gazprom GNP holding LLC to increase the efficiency of its trading activities. Scope of application of the GQW results in the activity of the company-object and possibilities of solution scaling at the enterprises of oil and gas sector. The scientific novelty of the research is the definition of a theoretical basis, analysis and development of recommendations aimed at improving the organization of sales at the B2B electronic trading platforms of Gazprom GNP Holding.
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