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      Annotation

    
        
          Целью работы является разработка эффективной системы сбыта продукции и исследование ее влияния на хозяйственно-экономическую деятельность предприятия.  Задачи работы: - анализ деятельности компании ООО «Сидрвиль»; - обоснование необходимости разработки системы сбыта продукции для исследуемой компании; - формулировка предложения по разработке системы сбыта продукции компании ООО «Сидрвиль»; - оценка рисков и эффективности разработанной автором системы сбыта компании «Сидрвиль». 	Работа выполнялась на материалах предприятия ООО «Сидрвиль», где собиралась значительная часть фактического материала: бухгалтерская отчетность, процессы и структура ведения хозяйственно-экономической деятельности предприятия и др.  Методы: в работе исследуются теоретические основы для разработки системы сбыта продукции, сущность, методы оценки эффективности сбытовой деятельности и методы совершенствования системы сбыта произведенной продукции. Основные результаты работы: - дана организационно-экономическая характеристика исследуемого предприятия; - осуществлена оценка эффективности деятельности предприятия и анализ основных экономических показателей его деятельности; - разработаны и предложены мероприятия по разработке и внедрению системы сбыта производимых товаров; - предложен комплекс мер, позволяющих осуществлять эффективную сбытовую деятельность продукции на основе анализа рынка и конкурентов предприятия. Практическая значимость работы определяется возможностью реализации системы сбыта продукции на предприятии по производству слабоалкогольной продукции.
        

        
          The purpose of the graduate qualification work is to develop an effective sales system for products and study its impact on the economic and economic activities of the enterprise. Tasks of the graduate qualification work: - analysis of the activities of the company "Sidrville"; - justification of the need to develop a system for the sale of products for the investigated company; - the formulation of a proposal for the development of a sales system for the products of Sidrville LLC; - assessment of risks and effectiveness of the sales system developed by the author of the company "Sidrville". The graduate qualification work was carried out on the basis of the enterprise LLC "Sidrville", where a significant part of the factual material was collected: financial statements, processes and structure of conducting economic and economic activities of the enterprise, etc. Methods: the graduate qualification work explores the theoretical foundations for the development of a sales system for products, the essence, methods for assessing the effectiveness of sales activities and methods for improving the sales system of manufactured products. The main results of the graduate qualification work: - was given the organizational and economic characteristics of the investigated enterprise; - carried out an assessment of the efficiency of the enterprise and analysis of the main economic indicators of its activities; - measures have been developed and proposed for the development and implementation of a sales system for manufactured goods; - a set of measures has been proposed that allow for effective marketing of products based on an analysis of the market and competitors of the enterprise. The practical significance of the work is determined by the possibility of implementing a product sales system at an enterprise for the production of low alcohol products.
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