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      Аннотация

    
        
          Цель выпускной квалификационной работы – разработка мероприятий по совершенствованию системы продаж предприятия. Объект исследования – ООО «БИАКСПЛЕН». Методы исследования: анализ литературных источников, синтеза, сравнения, дедукции и индукции. В первой главе рассматриваются теоретические основы разработки системы продаж на предприятии. Исследованы сущность и значение системы продаж на предприятии; разработка системы продаж и методика оценки ее эффективности Во второй главе представлена организационно-экономическая характеристика ООО «БИАСПЛЕН»; рассмотрена система продаж ООО «БИАСПЛЕН» и оценена ее эффективность В третьей главе разработаны мероприятия по совершенствованию системы продаж ООО «БИАСПЛЕН» и дана оценка их эффективности.
        

        
          The purpose of the final qualification work is to develop measures to improve the company's sales system. The object of the study is BIAXPLEN LLC. Research methods: analysis of literary sources, synthesis, comparison, deduction and induction. The first chapter discusses the theoretical foundations of the development of a sales system in the enterprise. The essence and significance of the sales system in the enterprise are investigated; the development of the sales system and the methodology for evaluating its  effectiveness are studied In the second Chapter presents the organizational-economic characteristics of LLC «BIAXPLEN»; considered system sales LLC «BIAXPLEN» and evaluated its effectiveness In the third Chapter, measures for the improvement of the system of sales LLC «BIAXPLEN» and assess their effectiveness.
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