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          Целью работы является анализ объемов  продаж и производительности труда и разработка мероприятий, с помощью которых предприятие увеличит данные показатели. В исследовании использовались аналитические, математические методы, а также построение экономической модели. Результаты работы могут использоваться непосредственно на исследуемом предприятии, на предприятиях, занимающихся аналогичными видами деятельности, а также взяты за основу при составлении плана увеличения продаж и повышения производительности труда на любых других предприятиях.
        

        
          The aim of work are an analysis of volumes of sales and lab our productivity and development of measures by means of that an enterprise will increase these indexes. Analytical, mathematical methods, and also construction of economic model, were used in research. Job performances can be used directly on the investigated enterprise, on enterprises, engaging in the analogical types of activity, and also taken for basis at drafting of plan of increase of sales and increase of the lab our productivity on any other enterprises. Theoretical bases of increase of sales and increase of the lab our productivity are examined in the first head. The order of pricing and methods of marketing advancement of commodity (advertisement, sales promotion, exhibitions and fairs, personal sale, public relation, prestige advertisement)are examined. As basic instruments allowing to promote the lab our productivity, the computer-aided manufacturing and reason of personnel is distinguished.
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