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          Целью работы является исследование и разработка методов стимулирования спроса в период сезонного спада с целью оптимизации коммерческой деятельности ООО «ТРИАЛ-СПОРТ» и достижения устойчивого роста продаж. Были решены следующие задачи: - провести исследования и анализ данных о спросе на товары или услуги в разные периоды года, выявить сезонность и уровень падения спроса в периоды низкой активности; - выявить причины сезонного снижения спроса. Определить основные факторы и причины сезонных колебаний спроса; - на основе полученных данных разработать эффективные стратегии и мероприятия, стимулирующие спрос в периоды низкой активности; - проанализировать и оценить эффективность методов стимулирования спроса в период сезонного экономического спада; - на основе результатов и анализов дать рекомендации по оптимизации коммерческой деятельности организации; - оценить экономический эффект от предложенных мероприятий. Актуальность данной темы заключается в необходимости разработки эффективных методов стимулирования спроса в период сезонного спада, чтобы компания ООО «ТРИАЛ-СПОРТ» могла повысить конкурентоспособность и обеспечить стабильность своего бизнеса. Источниками информации выступили данные отечественной и зарубежной научно-исследовательской литературы и официальных Интернет-ресурсов. При сборе данных, необходимых для выполнения работы, были использованы поисковые системы Google, Yandex и Электронная библиотека СПБПУ. При обработке данных использовались следующие информационные технологии: программное обеспечение Microsoft Office и Google Forms. Предложен ряд мероприятий, который могут быть применены торговым мероприятием с целью стимулирования спроса в период сезонного спада и увеличения продаж.
        

        
          The aim of the work is to research and develop methods for stimulating demand during the seasonal recession in order to optimize the commercial activities of TRIAL-SPORT LLC and achieve sustainable sales growth. The following tasks were solved: - conduct research and analysis of data on the demand for goods or services in different periods of the year, identify seasonality and the level of decline in demand during periods of low activity; - identify the reasons for the seasonal decline in demand. Determine the main factors and causes of seasonal fluctuations in demand; - based on the data obtained, develop effective strategies and activities that stimulate demand during periods of low activity; - analyze and evaluate the effectiveness of methods to stimulate demand during the period of seasonal economic downturn; - based on the results and analyzes, give recommendations for optimizing the commercial activities of the organization; - evaluate the economic effect of the proposed activities. The relevance of this topic lies in the need to develop effective methods to stimulate demand during the seasonal downturn so that the company "TRIAL-SPORT" LLC can increase its competitiveness and ensure the stability of its business. The sources of information were data from domestic and foreign research literature and official Internet resources. When collecting the data necessary to complete the work, the search engines Google, Yandex and the SPbPU Electronic Library were used. The following information technologies were used in data processing: Microsoft Office software and Google Forms. A number of measures have been proposed that can be applied by a trade event in order to stimulate demand during the seasonal recession and increase sales.
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